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Artículo de oficio.
-^<7 Junta de Gobierno de la Real casa de Misericor* 

tn ha recibido la Real órden siguiente:

i , Ej Escmo. Sr. Conde de Ofalia, Secretario de Estado y 
Despacho del Fomento general del Reino, me ha co- 

numeado con fecha 20 de mayo próximo anterior la Real 
en sjguieutc>.— Habiendo tenido noticia el Rey N. S. de 

tmJ611! a CaSa de. BvneíIcencia de esta Corte se ha encon* 
1 o aigiin otro individuo que admitido en su infancia se

U tiemP° salir para casarse que no era posible
a,se su partida de Bautismo, ni saber si habia sido bau-

‘za o, lo que ha dado motivo á que lo sea en su edad
en'V'1 SU) 5‘0n^l^0nc■» *la tenido á bien resolver S. M. que 
ri^ 0 sucestv0 110 se reciba en los Hospicios y casas de Mise- 
tia°r i3 f Crs?na a*glina que á su entrada no presente su par- 
c0U • Baulismo. De Real órden lo digo á V. S. para su 
Ge1^ClllHerlt0, Para ^Ue circtldándola tí los Directores y 
obte Jos citados establecimientos, cuiden de su puntual 

^C! vancia.—En cuyo cumplimiento la traslado á V. S. para 
Por su parte le tenga lo que S. M. manda, dándome
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2Ó2 ,
aviso de su recibo. Dios guarde á V. S. muchos años. Ma­
drid T de junio de 1835.—Valentín Zorrilla de Velasco. 
—Sr. Director del Real Hospicio de Mallorca.

COMERCIO DE GRANOS.

(Continuación.)
¿Qué diríamos de aquel que juzgase inútiles y aun per­

judiciales los tenderos y mercaderes, y los infamase é hi­
ciese caer sobre ellos el desprecio y el odio de un vulgo ig­
norante y feroz? Diríamos que desconocía los legítimos in­
tereses del comercio y fabricas, que quería privar al pobre de 
los miserables objetos de su consumo, obligándole á ir á las 
grandes ciudades á comprar lo que se le lleva á la puerta de 
su casa: ¿y es posible que por un error tan lastimoso y grosero 
nos queramos privar de los beneficios de un comercio libre.'' 
Digo error grosero, por no darle el verdadero nombre que 
tiene: todavía hay personas, y que se precian de saber, preo­
cupadas con la triste idea de que los agentes de este co­
mercio son unos usurpadores del fruto del trabajo del mí­
sero labrador, comprándole barato, lo que después venden 
caro: de aquí un clamor injusto, el pretesto del bien ge­
neral con que se quiere cohonestar: asi lo he oido, y me 
he admirado. No reflexionan que ellos son los que fomen­
tan y estimulan al labrador, pagándole todo su trabajo, que 
él mismo regula en un juicio contradictorio , y con la li­
bertad mas absoluta: es ya tiempo de que triunfe la razón 
y la conveniencia pública , desacreditándose solo el vicio, 
la inaplicación, la ociosidad: nada es mas necesario, y nada 
mas provechoso, decia el señor conde Desttut-1 racy, q,1C 
el comercio de provincia á provincia, y de pueblo á puH 
blo. La sociedad no es mas que una serie incesante de cam­
bios: las comunicaciones abren salidas á los productos es 
cedentes de cada comarca: asi reciben valor y se reprodn* 
cen; todas viven y gozan de lo que no tienen; y una na 
cion es una gran familia, cuyos individuos se enlazan con 
los vínculos del interes y la necesidad: ¿y quién facilita est 
comercio? ¿quién lo hace? los que compran para revende 
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ntSTwes'*3"6 ,t|ÍcmP0,Parí; y combinar l¿ 

sumo pide v en í 7 S Ca1a P""t0 10 V6 el ™n-
el diferenr/ ' 4 canlldad que lo pide. Estudíese, sino,
Pietario El nhn!tU T,C 'an'ma al comerciante y al rico pro- 
Ueio 'Tío8 Vender S"S «ra”°S aI Aor 
•nayoresP con h L 6 da S!'S tr°JeS haSta los 
comenzaren j * a!8 esPeran“ venderlos bien, cuando 
y su inf escasear: su especulación se reduce á una venta 
Y somieres consiste en que sea buena. ’
«ancia remdnt,ante’ POr e' comrario- se c“tenta con una ga- 
es muhi£alP°r<1Ue n° e$.,a Única T'e tiene: su interes 
^omodAldosé í LPrP COns’S'"t:nle --'Itiplicar las ventas, 
Cercado á h o^p • a ^as cosechas, al estado del
gaciones’ y 1 “°n " SU aI de s»s 
Producción7v el , er'""‘ent0 de sn famtlia: asi fomenta la 
ye labra sj/elicklád.^'0 <e prOP‘etario’ aI mismo tiempo 

lida<iIsn£en sirven ,estos agentes? al productor, dando sa- 

de su casa8^^’ y 3 can?u",",or llevándoselos á la puerta 
réconipensVn sn.3' 65 maS P'810 que cl I"6 a9I,el 7 éste le 
«“« malTn “"Portantes servicios: asi que, yo no veo nin- 
tas Personas 7fSe'r,traVTn e.n CSte tü'I'C-0 «ñas cuan- 
^idor Ja comnra ‘V' Cn ¿ PIodllc.tor venta, y al consu- 
vemos d urp /-, !-''1 |s<,mols lmParciales y justos, y nos atre- 
diamos atentamente d 'Ot ° espínlu1 dc animosidad, y estu- 
y atinjo de los ninv" •<HÍ < n ,ní¡lnral de las cosas, y el flujo 
lr°s oídos d los í . m,enlos del comercio, cerraremos nues- 
del interes- y i np.'s.los amentos de la inconsideración y 
gentes dispensan °S- qtie estos desacreditados
"guiente á los pródn ^rCnlac'on de granos> y Por con- 
^enos de esclannr- I yr consumidorcs, "o podremos 
'"moral este milí=;" “s0 ?*a malicia, ó el error, podrán llamar 
"tuicias/’ ln° trueco, y calificar de injustas sus ga-

Conryv/6 Cl comei'cio> como dijo equivocadamente el
dar á l .,6’ Cn gaQar el "no lo que el otro P¡erde, sino 

nde| trasporte TS may°r Va,or’ 6 mayor utilidad por medio 
Pitias nnr 8’ proporcionárselas al consumidor en pe-

Porctones: esto es lo que hace el revendedor; él evita
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al labrador la pérdida de un tiempo inútil, y el trabajo y 
gastos que debería tener para la venta, sufre las averías y 
pérdidas, y no valores, que este tráfico, como todos los de­
más, lleva consigo. El es el que produce los bienes que re­
fluyen en todos los ramos de la división del trabajo; el que 
multiplica las ventas, facilita la circulación, dá movimiento 
y vitla á la producción agrícola, y emplea los capitales en 
la obra de la reproducción. He aquí el fundamento de sus 
ganancias. .

Yo en mis primeros años di un paseo de observación por 
el almud! de Murcia: alli vi lo que vale infinitivamente mas 
que los raciocinios y las galanas teorías: todo me acrci il 
que las manos intermedias de estos agentes, que convierten 
su trabajo en una honrosa y útil profesión , son necesarios 
para la prosperidad de la agricultura, la abundancia de los 
granos y bien de los consumidores.
n J (Se continuara).

ARTES.

Modo de hacer impenneables al agua las botas y zapatos.
Los pescadores de la Nueva Inglaterra hacen su calzado 

impermeable por el método siguiente, que conocen, seg 
parece, de mas de cien años á esta paite.

Se hace hervir inedia azumbre de aceite de linaza, nn 
libra y media de sebo de carnero, seis onzas de cera blanc 
y cuatro onzas de resina. Esta composición se aplica en ca 
liente, bien que no tamo que pueda quemar el enero, 
Ere las botas y zapatos nuevos. Se esuende esta especi 
barniz por toda su superficie estenor con una brocha, 
cual no disminuye en nada su flexibilidad al secarse. 
redactores del Journal des connaissances usuelles et / 
tiques de donde tomamos esta noticia, anadeo, que ot■! 
cadores permanecen mucho tiempo dentro de agua c 
tos prepailadas de esta manera, sin que atraviese > 
medad.

PALMA: imprenta de GÜÁSP, calle de Moiey.
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